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BRÄNSLEN  Bioenergiguiden

En komplett lösning.
ÅTERVINNING LOGISTIK KROSSNING SORTERING FÖRBRÄNNING

IQR arbetar med återvinning,
materialhantering och energiut-
veckling i hela Europa. Vi sam-
arbetar idag med regeringsorgan,
myndigheter och privata bolag. 
Läs mer på www.iqr.se

F
u

tu
re

L
a

b
®

Vi är ledande leverantör av

Tel: 0611-244 26  www.bionorr.com

till stora och små fastigheter
samt värmeverk.

TRÄPELLETS
Sveriges ledande tillverkare av

pellets och briketter
Levererar till alla slag av

fastigheter

Hyreshus · Bostadsrätts-
föreningar · Kommunala

servicebyggnader · Skolor · Villor
· Missionshus/kyrkor ·

Fastigheter utanför tätorter ·
Även färdig värme

SBE Svensk BrikettEnergi AB
Box 5, 561 21  Huskvarna

Tel 036-38 78 70. Fax 036-38 78 90
E-post: info@brikettenergi.se

www.brikettenergi.se

TRÄBRIKETTER

Dalsjö, 590 90 Ankarsrum
Tel 0493-940 63 • Fax 0493-940 43

God kvalité och lång erfarenhet
är våra kännetecken.

I min förra krönika pekade
jag på alla de möjligheter
som vi i pelletsbranschen

har att ersätta el och olja de
svenska hemmen.

Bytet är för villakunden oftast
snabbt lönsam och påstod jag
enkel att åstadkomma. Det där
med enkelheten kan tydligen va-
riera. I ATL-tidningen för janu-
ari räknas i en artikel upp ett
antal hinder för att nå framgång
i vårt arbete. Hinder som nämns
är leveransproblem med både
pellets och brännare, brist på
montörer av utrustning, borttag-
na bidrag men också värmepum-
parnas framgång.

I en anslutande artikel påstås
det dessutom att det är enklare
att köpa en bil än en pelletspan-

na. Några för pelletsbranschen
förnuftiga faktum slås dock där
fast. En värmepump är ingen be-
kymmersfri apparat. Den kan
också krångla och investeringen
blir ju tämligen hög, långt högre
än för en pelletsutrustning. Nu
är det min bestämda erfarenhet
att det inte behöver vara så kom-
plicerat att konvertera till pellets
som beskrivs i den artikeln. Jag
har nyss bytt bil och det var lång
leveranstid och bilen var inte
heller klar vi leveransen. Nu går
den däremot bra efter ett par
verkstadsbesök.

Nu ska vi dock i pelletsbran-
schen vara ödmjuka och ta till oss
kritik. Vi kan bli bättre. Både le-
veransmässigt  vad  avser  pellets-
kvalité och i funktionen i tekni-

ken. Men också att umgås med
våra kunder. Hög servicenivå är
ett måste i alla led!  Oftast är det
så det fungerar men det blir säl-
lan omskrivet. Det ger inga
smaskiga rubriker i media. Men
vi måste bli jämnare i allt vårt ar-
bete. Det satsar vi på i de projekt
som vi från Pelletsindustrin nu
drar igång. Teknikprojektet som
omfattar 30 miljoner under 3 år
och i informationsprojektet som
vi tillsammans med SBBA och
STEM investerar 5-6 Mkr per år i.

En extern opinionsbildning
omfattande pellets som bränsle-
form ska vi som branschförening
driva. Vi ska synas i media i po-
sitiva artiklar om pellets som re-
surs. Om  lyckade tekniklösning-
ar, nyinstallationer och konverte-

ringar. I villor, i lokaler  och i
små och stora nät. Det stärker
våra medlemsföretag på markna-
den att branschen syns och ger
våra anställda en större självkäns-
la. Dessutom ger det en trygghet
hos våra nuvarande och blivande
kunder att pellets inte är en dags-
lända utan en trygg energiform.
Vi är många som eldar pellets,
men ska bli fler! Många fler!

På pelletsdagen den 18 mars
efter SVEBIOS vårmöte den 17
mars ska vi bjuda på några goda
exempel på entreprenörer som
lyckats i pelletsbranschen. Ni
som är nyfikna på detta och ut-
vecklingsinriktade, ta tillfället att
träffa dessa i vardagen bransch-
verksamma människor!

Nils-Erik Westermark

Om utvecklingsbehov i pelletsbranschen

www.bioenergyinternational.com


